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Tipo de Documento [Namero de Documento [Nombre! Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
HYSTPEES MEOCARA SECTIN TIDAS NE MEDAARAS V NE BEANLICTAS ADLICANRA
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
EeToATEGIAG NE MEDAARED \ABiABLES NEL MEDAANA
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA_CUIl TURA ¥ NECESIDAD DE | OS CIIENTES TECNICAS DE EVAI UIACIAN DE ACHERDO CON EL MERCADQ META
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA_CUIl TURA ¥ NECESIDAD DE | OS CI IENTES NATURAI EZA DEI_PRODUCTO Y_EI_SEGMENTO DE MERCADO
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y [ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
£IIMDL AN | A NOBMATIVINAN | EGAL \IGENTE. MEDCARA AEENINA
cC 1000314353 YULT ANDREA COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS  |51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS [ ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
ne 1A cvpocen
CC 1000314353 'YULI ANDREA 'COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
ne 1A cvpoeen INTEGBANA NE ACIIEBNA CAN NBIETIVAS NE L A EMBBESA
CC 1000314353 'YULI ANDREA 'COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO|APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION SEGUIN | AS SUPEREICIES Y ESTRATEGIAS DE EXHIRICION
CC 1000314353 'YULI ANDREA 'COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
TiB0 NE BOAN ICTA O sEBINIA
CC 1000314353 'YULI ANDREA 'COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
INDIISTRIAL_SECVIN BOIITICA CAMEDCIAL NE LA EMDOESA v
CC 1000314353 'YULI ANDREA 'COSSIO QUIROZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION SATISEACCION DE 1 0S CLIENTES
CcC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
CC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN 51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION |FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO
BENECICIN NE ACIIEDNA CON LA DALITICA NE LA DG ANIZACIAN
CC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
Lsinpine MEOCARA SECTIN TIDNS NE MEDAARAS V NE BEANICTAS ADLICANAA
CC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE 1 0S CONSUMIDORES Y |PRONIICTO ¥ PORI ACIAN ESTARI ECINOS EN EI_BIAN DE
CcC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
EeToATEGIAG NE MEDAARED \AoiABlES NEL MEBAANA
CC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA_CLIl TURA ¥ NECESIDAD DE | 08 CIIENTES TECNICAS DE EVAI UIACIAN DE ACHERDO CON EL MERCANQ META
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA_CLIl TRA ¥ NECESIDAD DE | 08 CIIENTES NATURAI E7A DEI PRONICTO Y EI_SEGMENTO DE MERCAND
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE  |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |JACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO|APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION SEGUIN | AS SIPEREICIES ¥ ESTRATEGIAS DE EXHIRICION
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
Tip0 e DonnLICTO O cEDICID
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC 1005229689 ALVARO ANDRES MORALES MALAVER EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION SATISEACCION DE | 0S CLIENTES
cC 1005964531 ISABELLA MORALES ROSERO EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
cC 1005964531 ISABELLA MORALES ROSERO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA C1IL TRA ¥ NECESIDAD DE | 08 I IENTES NATURAI E7A DEI PRONICTO Y EI_SEGMENTO DE MERCAND
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL




cc 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTRATEGIAS NE MEDCANED \ARIARIES DEL MEDAADN
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIFRNQ CON EI MERCADQ META
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CONLA | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CIIl TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES | NATURAI EZA DFI PRODICTO Y EI SEGMENTO DF MERCADQ
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLIMDIAN | A NORMATIANAN L EC AL VIGENTE MERCADA DECINING
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _|51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
ne L aEvpoESh
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS __|51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ~ |MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
ne L a empoech INTECBANA NE ACIIERNA ~ON AR IETIVAS NE L A EMDDESA
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO| APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION SEGIIN | AS SIIPEREICIES ¥ ESTRATEGIAS DE EXHIRICION
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
Ei Tipn nE poAnIcTA 0 sEDIAIA
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
AN ISTEIN SECIIN DO TICA COMERCIA NE LA EMpDESA v
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS NF EXHIRICION SATISEACCION DF 108 CI IENTES
cC 1024522648 ERIKA ROCIO ROJAS SUAREZ EN FORMACION 3395 - DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE MERCADOS DE _|51467 - DEFINIR EL OBJETIVO DE INVESTIGACION DE MERCADOS SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACIIERNO CON | 0S ORIETIVOS ¥ METAS DF | A INVESTIGACIAN LA FORMII ACION DFI_PRORI EMA DF INVESTIGACION CIENTIEICA
i 1073808208 CRISTIAN JOSE SANCHEZ FAJARDO EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
i 1073808208 CRISTIAN JOSE SANCHEZ FAJARDO EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTOATECIAS e MEDANED \ADIABIES NEl MEDAAR
i 1073808208 CRISTIAN JOSE SANCHEZ FAJARDO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA CIIi TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | NATIRAI FZA DEI PRODICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
i 1073808208 CRISTIAN JOSE SANCHEZ FAJARDO EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLMDIAN LA NORMATIANAN L EC AL iGENTE MERCADA NEEINING
i 1073808208 CRISTIAN JOSE SANCHEZ FAJARDO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS __|51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
ne LA EmpoEch
Tl 1073808208 CRISTIAN JOSE SANCHEZ FAJARDO EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS NE EXHIRICION SATISEACCION DE 10S CIIENTES
CcC 1085284912 CLAUDIA XIMENA MUNOZ HIDALGO EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
CC 1085284912 CLAUDIA XIMENA MUNOZ HIDALGO EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTDATECIAS e MEDAANED \ADIABIES NEL MEDAAD
CcC 1085284912 CLAUDIA XIMENA MUNOZ HIDALGO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIERNO CON EI MERCADQ META
CC 1085284912 CLAUDIA XIMENA MUNOZ HIDALGO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCAND ININSINCRASIA CIIi TURA Y NECESIDAN DE 1 OS CIIENTES | NATIIRAI F7A DEI PRONICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
CC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
CC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN 51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION |FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO
BENECICIO NE ACIIEDDA CON LA BOIITICA DE LA NRGANIZACIAN
CC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
Lsiroine MECOARA SECIIN TIDNS NE MERAANAS V NE BEANIIATAS ADIICANDA
CC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTDATECIAS e MEDAANED \ADIABIES NEL MEDAAR
CC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIERNO CON I MERCADQ META
CC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA CIIl TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | NATIRAI EZA DEI PRONICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE  |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |JACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO|APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS NE EXHIRICION SEGIIN | AS SIIPEREICIES ¥ ESTRATEGIAS DE EXHIRICION
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
Tion ne bonniicTO O cERwICIA
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC 1118556555 ANGELA JULIANA REYES PRADA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

SATISEACCION DF 1 OS CIIENTES
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Tipo de Documento | NGmero de Documento | Nombre ‘Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSUMINORES Y |POI (TICA EMPRESARIAL
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTDATECIAS e MEDANED \ADIABIES NEL MEDAAD
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIFRNO CON I MERCADQ META
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CONLA | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA CIIl TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | NATURAI FZA DEI PRODICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLMDIAN LA NORMATRANAN EC AL iGENTE MERCADA NEEINING
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
ne L aevpoeen
cC 1000611800 TAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS __|51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
nclaempocen INTECDANA NE ACIIEDNA ~ON NBIETIVAS NE LA EMpDESY
CC 1000611800 LAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
CACMA AN DG cicTEMA v clipcIcTE NS e pEDrANEn e 18
CC 1000611800 LAURA VANESA 'GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
TipO e ponnIICTA O s
CcC 1000611800 LAURA VANESA GONZALEZ GONZALEZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
AN ISTEIN SECIIN DO TICA COMERAIA NE LA EnpDESA v
CC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
CcC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN 51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION |FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO
BENECICIO NE ACIIEDDA COM LA BOIITICA DE LA NRGANIZACIAN
CC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
Lsiroine MECOARA SECIIN TIDNS NE MERCANAS ¥ NE BEANIIATAS ADIICANRA
CC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O [51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTDATECIAS e MEDAANED \ADIABIES NEL MEDAAD
CcC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIERNO CON I MERCADQ META
CC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA CIIl TURA Y NECESIDAD DE 1 QS CIIENTES | NATIRAI EZA DFI PRONICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
CC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE  |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |JACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
cC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
cC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
cC 1012333333 LYDA JOHANNA VASQUEZ VELANDIA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO ¥ CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSIMINORES v |PRONIICTO ¥ PORI ACIAN ESTARI ECINOS EN EL BLAN DE
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO ¥ CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSUMINORES v [P0 iTICA EMPRESARIAL
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MEBCANO ININSINCRASIA C1il TIRA Y NECESINAN DE 10S CIENTES | NATIIRAI E7A DEI PRONICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC 1017146225 LEIDY JOHANA PARRA HENAO EN FORMACION 3395 - DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE MERCADOS DE 51467 - DEFINIR EL OBJETIVO DE INVESTIGACION DE MERCADOS SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACIIERNO CON T 0S ORIETIVOS ¥ METAS DE | A INVESTIGACIAN LA EORMII ACION DEI_BRORI EMA DF INVESTIGACIAN CIENTIEICA




cc 1030560488 LAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSIIMIDORES Y |PRONIICTO ¥ PORI ACIAN ESTARI ECINOS EN EL PLAN DE
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSUMINORES Y |PO)I (TICA EMPRESARIAL
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTRATEGIAS NE MEDCANED \ARIARIES DEL MEDAADN
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIFRDQ CON I MERCADQ META
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CONLA | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA CIIl TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | NATIRAI FZA DEI PRODICTO Y EI SEGMENTO DE MERCANQ
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CUMDIAN LA NORMATIAINAR L EC AL IGENTE MERCADA NEEINING
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _|51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y [EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 357 GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS FUNTOS DE VENTA SEGUN [51474" DISERAR L STAND ¥ [0S ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDD APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
£\ Tipn nE poAnIcTA 0 sEDIAIA
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
LI ISTRIN SECIIN DO ITICA COMERCIA NE | A EMDDESA v
cC 1030560488 TAURA MARCELA VIVEROS DURAN EN FORMACION 3395 - DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE MERCADOS DE 51467 - DEFINIR EL OBJETIVO DE INVESTIGACION DE MERCADOS SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACIIERNO CON | 0S ORIETIVOS Y METAS DF | A INVESTIGACIAN LA FORMII ACION DFI_PRORI EMA DF INVESTIGACION CIENTIEICA
cC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSIMIDORES Y |PRONIICTO ¥ PORI ACIAN ESTARI ECINOS EN EL PIAN DE
cC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO ¥ CARACTERISTICAS DF 1 0S CONSIMINORES Y |POI (TICA EMPRESARIAL
cC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA CIIl TURA Y NECESIDAD D 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACIAN DE ACIIERNO CON EI MERCADQ META
cC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CUMDIAN LA NORMATIAINA L ECAL IGENTE MERCADA NEEINING
CC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
|ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
LS neeTAS nE 1A EvppESA ESTABI EMINAS EN LA DI ANEACION ESTOATERICA NE LA QDG ANIZACIAN
CcC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
Ei Tipn ne ponnIIcTA O SR
CC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE H\GIENE Y SEGURIDAD
AN ISTEIN SECIIN DO ITICA COMERCIA NE | A EMBDESA
CC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3395 - DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE MERCADOS DE 51467 - DEFINIR EL OBJETIVO DE \NVESTIGACION DE MERCADOS SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACIIERNO CON | 0S ORIETIVOS ¥ METAS DF | A INVESTIGACIAN LA EORMII ACION DFI_PRORI EMA DF INVESTIGACION CIENTIEICA
CC 1030630517 ROSMIRA DEL CARMEN ALFARO BALLESTA EN FORMACION 3395 - DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE MERCADOS DE 51468 - SELECCIONAR EL METODO DE INVESTIGACION QUE GENERE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE LA INVESTIGACION. RESULTADOS ESPERADOS PARA LA TRANSFORMACION DEL CONTEXTO
SOCIAL SECYIN Bl TIDA NE INVESTICACIAN VI NS OB tETIAS
CC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
CC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN 51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION |FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO
BENECICIO0 NE ACIIEDDA CON LA BOIITICA DE LA NRGANIZACIAN
CC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
Lsiroine MECOARA SECIIN TIDNS NE MERAANAS ¥ NE BEANIIATAS ADIICANDA
CcC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTDATECIAS e MEDAANED \ADIABIES NEL MEDAAR
CC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA C1Il TURA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES | TECNICAS DF EVAILIACION DE ACIIERNO CON EI MERCADQ META
CC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MEBCANO ININSINCRASIA CIIl TIRA ¥ NECESINAN DE 1 OS CIHIENTES | NATIIRAI EZA DEI PRONICTO ¥ EI SEGMENTO DE MERCANO
cC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE  |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
cC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
cC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
Tion ne ponniicTo O cERwICIA
cC 1053335906 NORIDA MARCELA SASTOQUE SANCHEZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 1 - PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN 51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION |FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VEPACIDAD EN LA RELACION COSTO
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 'aJlB? APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PREC\OS DE LOS APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O [51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO ININSINCRASIA C1Il TURA Y NECESINAN DE 1 0S I IENTES | TECNICAS DE EVAILIACIAN DE ACIHERNO CON EI MERCADO META
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

MERCADO INIOSINCRASIA ClI THRA Y NECESIDAD DE 1 OS CIENTES

NATIIRAIEZA DEI PRONDICTO Y El SEGMENTO NE MERCADO.




cc 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE  |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |[ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLIMDI AN 1A NODMATIVINAD L EGAL \IGENTE MEDCADA DEEINING
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE [APROBADO 'CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ~ |ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
DE LA EvppESH
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN |51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO 'CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
£l TIDA OE DRANICTA A SERICIA
cC 1104934300 DURLEY YURITZA ALVIS SALCEDO EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO 'CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
INNLISTRIAL_SECIIN DO ITICA COMERCIAL DE | A EMDRESA Y
cC 1143403011 LEIDY LAURA ZUNIGA MANJARREZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO 'CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTRATECIAG NE MEDCADEN \ADIABIES NEI MEDAADA
cC 1143403011 LEIDY LAURA ZUNIGA MANJARREZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CIII TURA Y NECESIDAD DE 1 QS CIIENTES TECNICAS DE EVAILIACION DE ACHIERNO CON EI MERCADO META
cC 1143403011 LEIDY LAURA ZUNIGA MANJARREZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA Gl TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES NATIURAI EZA DEI PRODIICTO Y El SEGMENTQ DE MERCANO.
cC 1143403011 LEIDY LAURA ZUNIGA MANJARREZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLMDI AN | A NODMATIVINAD L EGAL \IGENTE MEDCADA DEEINING
cC 1143403011 LEIDY LAURA ZUNIGA MANJARREZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION, NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
£I_TIDA OE DRANIICTA A SERICIA
cC 1143403011 LEIDY LAURA ZUNIGA MANJARREZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
INNIISTDIAL_ SECIIN DO ITICA COMEDCIAL DE LA EMDDESA Y
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL ~ |COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE 1 0S CONSUMIDORES Y |POI (TICA EMPRESARIAI
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTRATECIAG NE MEDCADEN \ADIABIES NEI MEDCADA
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CIII TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES TECNICAS DE EVAILIACION DE ACHIERNO CON EI MERCADO META
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CII TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES NATIURAI EZA DEI PRODIICTO Y El SEGMENTO DE MERCANO.
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLIMDIAN LA NODMATIVINAD L EGAL ViGENTE MEDCANA DECININD
cC 1192892094 ANGELICA FERNANDA OLIVEROS ORTIZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
IMCODMACIAN Nl SISTEMA Y lipeIcTE MAS NE McDAANEA N 1A
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL ~ |COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
PRONIICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE 1 0S CONSUIMINDORES Y |POI (TICA EMPRESARIAI
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O |51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
ESTRATECIAS NE MEDCADEN \ADIABIES NEI MEDCADA
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CIII TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES TECNICAS DE EVAILIACION DE ACIIERNO CON EI MERCADO META
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CII TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES NATIURAI EZA DEI PRODIICTO Y El SEGMENTO DE MERCANO.
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE | APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y |ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
CLMDIAN LA NODMATIVINAD L EGAL \iGENTE MEDCANA DEEINING
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA evpoees DE LA INVESTICACIAN SECTIN DAIITICAS NE | A EMODESA
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
IMEODMACIAN NEL SICTEMA v Sl iDeIcTE NS NE MEDAANEA D LA
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION, NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
cC LADY DAYAN PARGA DIAZ EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN  [51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL | COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN  [APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
_ DRONIICTO O SERVICIO ¥ CARACTERISTICAS DE 10S CONSUMIDORES ¥ _|pOl iTica EMPRESARIAL
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O [51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCANO INIOSINCRASIA ClI THRA Y NECESIDAD DE 1 OS CIIENTES TECNICAS DE EVAITIACION DE ACHERNO CON EI MERCADD META
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL 51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
MERCADO INIOSINCRASIA CII THRA Y NECESIDAD DE | OS CIENTES NATIIRAIEZA DEI PRONIICTO Y El SEGMENTO NE MERCANO.
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE  [APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y [ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN  [51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y
cC DIANA MARCELA RIANO ESQUIVEL EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SE 51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION. TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES EN FORMACION 1- PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO, CON LOS 51444 - GENERAR PROCESOS AUTONOMOS Y DE TRABAJO APROBADO CC 1061724123 - INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

COLABORATIVO PERMANENTES, FORTALECIENDO EL EQUILIBRIO DE LOS
COMPONENTES RACIONALES Y EMOCIONALES ORIENTADOS HACIA EL




51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y

FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO
ACIA)

APROBADO

CC 1061724123

- INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

BENECICIO NE ACIIEDNO CON LA DOLITICA DE LA ORGANIZACIAN
51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA SEGIIN TIDNS NE MERCANAS ¥ NE DRANIICTAS ADLICANDA.

APROBADO

CC 1061724123

- INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE
ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS
\MADIARIES NEI MEDCADA

APROBADO

CC 1061724123

- INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

51493 - ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO
TECNICAS DE EVAILIACION DE ACIIERDO CON EI MERCADO META

APROBADO

CC 1061724123

- INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

51496 - ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA
NATURAI EZA DEI PRODIICTO Y El SEGMENTQ DE MERCANO.

APROBADO

CC 1061724123

- INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE
ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL

MEDCADA DEEININ

APROBADO

CC 1061724123

~INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

cc 65779067 MARCELA ESPITIA REYES EN FORMACION 2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
LsiapinG

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES EN FORMACION 3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y
ESTRATEGIAG NE MEDCADED

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL
MERCADO INIOSINCRASIA ClI TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES EN FORMACION 3368 - DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR DEL
MERCADO INIOSINCRASIA CII TURA Y NECESIDAD DE | QS CIIENTES

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES. EN FORMACION 3377 - DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE
SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y
CLIMDI AN | A NODMATIVINAD L EGAL \IGENTE

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES. EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS
[NV

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES. EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS
DE LA EvpoESh

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES. EN FORMACION 3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION,

cC 65779067 MARCELA ESPITIA REYES. EN FORMACION

APROBADO

CC 1061724123

~INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE
MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO

INTECDANN NE

APROBADO

CC 1061724123

~INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

ACLIEDDA CON OB IETIVAS DE LA EMDDESA
51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO
NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y

APROBADO

CC 1061724123

~INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ

£I_TIDA OE DRANIICTA A SERICIA

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN _|51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA

ESTRATEGIAS DE EXHIBICION, TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD
STOIAL SE

(N DA ITICA COMEDCIAL NE 1A EMDDESA Y

APROBADO

CC 1061724123

~INGRID KATERINE ALVEAR LOPEZ




